
   

 

   

 

 

Geschäftsführer Vertrieb und Vorsitzender der Geschäfts- 

führung (m/w/d) 
 

 Unser Klient ist ein mittelständisches Industrieunternehmen im Familienbesitz und wirtschaftlich solide 

aufgestellt. Mit ca. dreihundert Mitarbeitern werden am zwei Standorten in Deutschland Kunststoff-Spritzguss-

Teile entwickelt, in Serie produziert und europaweit vertrieben. Der Standort der Unternehmenszentrale liegt im 

Lahn-Dill-Kreis (Hessen). Das Produktportfolio umfasst sowohl Einzel-Komponenten wie auch komplexe 

Systembaugruppen für diverse anspruchsvolle Zielbranchen. Eine konsequente Marktausrichtung mit eigener 

Entwicklungskompetenz, die stete Effizienzsteigerung und die Optimierung von Prozessen und Strukturen sind 

die Erfolgsfaktoren, die zu einer etablierten Marktstellung geführt haben. Getragen wird der Erfolg durch eine 

offene und konstruktive Zusammenarbeit im Leitungsteam sowie mit den Mitgliedern der Geschäftsleitung. Für die 

übergeordnete Führungsaufgabe mit Schwerpunkt Vertrieb suchen wir in geregelter Altersnachfolge den 

versierten Vertriebs-Geschäftsführer (m/w/d) der auch den Vorsitz der Geschäftsführung übernehmen soll. 

  

 Ihre Aufgaben: 

• Sicherstellen des wirtschaftlichen Erfolgs der Unternehmensgruppe 

• Langfristige Ausrichtung des Unternehmens, festigen bzw. ausbauen der Marktstellung im anspruchsvollen 

Wettbewerberumfeld, Definition der Unternehmensziele  

• Identifizieren von Wachstumschancen, Abwägen von Risiken, Bewerten von damit verbunden Investitionen  

• Ausbauen bestehender Kontakte zu Schlüsselkunden  

• Aufbau neuer strategischer Kunden national wie auch international  

• Leiten, fördern und ausbauen der Vertriebsmannschaft  

• Steuern und überwachen der wirtschaftlichen Performance mit Blick auf Steigerung der Rentabilität und Effizienz 

des Unternehmens 

• Forcieren einer zukunftsorientierten Fertigung und verstärken der Automation in enger Abstimmung mit dem 

technischen Geschäftsführer  

• Berichterstattung und direkte Kommunikation zum Beirat und zu der Gesellschafterfamilie 

• Verantwortlicher Ansprechpartner für Verwaltungen und Behörden  

• Repräsentant des Unternehmens in Gremien, Verbänden, etc.  

 
 Ihr Profil: 

• Abgeschlossenes technisches Studium im Fertigungsbereich (z.B. Kunststoffverarbeitung, Maschinenbau,  

Gießerei, etc.), ideal ergänzt um eine wirtschaftswissenschaftliche Zusatzqualifikation z.B. als Wirtschaftsingenieur  

oder MBA 

• Funktionserfahrung als Bereichsleiter (gerne aus dem Vertrieb oder übergreifend) oder ggf. auch als Geschäftsführer  

aus einem produzierenden Industrieunternehmen 

• Branchenerfahrung im Kunststoffspritzguss wäre wünschenswert (alternativ auch anderer Fertigungsbereiche, wie  

z.B. Druckguss, Gießerei, Metallverarbeitung)  

• Markterfahrung für technische Produkte in der Zulieferindustrie (Komponenten und Systembaugruppen) 

• Umfassender betriebswirtschaftlicher Background   

• Solide Führungserfahrung im heterogenen Umfeld eines produzierenden Unternehmens  

• Hohes Maß sozialer Kompetenz mit motivierendem Führungsstil 

• Charismatische Persönlichkeit mit guter Rhetorik und Durchsetzungsvermögen und gleichzeitig ausgeprägter 

• Teamfähigkeit mit den Geschäftsleitungskollegen und Mitarbeitern 

• Bereitschaft zum Umzug an den Hauptstandort im Lahn-Dill-Kreis 

 
 Das Angebot: 

Wir bieten Ihnen eine auf Dauer angelegte, gleichermaßen interessante und umfassende Tätigkeit bei einem 

marktführenden Kunststoffspritzgussunternehmen.   

 

 Kontakt: 

Wenn Sie mit Ihrer nächsten beruflichen Station den Erfolg gestalten wollen, dann senden Sie Ihre 

aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen unter der Kennziffer BR570-CA bevorzugt per E-Mail an cv-

br@capera.de oder postalisch an CAPERA Consulting, Wilhelmshöher Allee 260, 34131 Kassel. 

 

• Kennziffer: BR570-CA 

• CAPERA Gruppe: Standort Kassel – Personalberatung, Bernd Rose 

• Tel.: 0160 701 14 49, auch abends und am Wochenende 

 
 Jetzt per Online-Formular bewerben 

 Umfassende Führungsaufgabe in der Kunststoffverarbeitung 

 

 

Bernd Rose  

0160 701 14 49 

https://capera.de/job/br570-gf-vertrieb/

